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PRE REQUIS

e m—
¢ Etre titulaire d'un Bac, niveau Bac ou

équivalent
¢ Maitrise du francgais écrit et oral

COUT DE LA FORMATION
Cout de la formation : env. 10 000€
Prise en charge intégrale par les

OPCOS
Formation rémunérée selon la grille de

salaire d’apprentissage en vigueur.

PLANNING

e Cf Planning de formation
e Entrées/sorties permanentes
Rapprochez-vous du reféerent

pedagogique

v (%)

PEDAGOGIE

0 mathilde@formation-suf.com

0685 68 92 35
Avec SUF : Avancer ensemble, reussir ensemble !

S Formation
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METIERS VISES
Technico-commercial(e)
Charge(e) d'affaires
Attache(e) commercial(e)
Agen(e) commercial(e)
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POURSUITE D’ETUDES
e Possibilité de continuer les études vers un

’@\' Bachelor REM
s  Passerelle possible entre les formations

77 e Pas d'equivalence pour ce titre

gr

frformation-suf.com

000


mailto:mathilde@formation-suf.com
mailto:secretariat@formation-suf.com

Toutes nos stagl",somtlfs par ﬁt(eog,gqessionel et par

PROGRAMME

A lissue de la formation, lapprenant sera capable de :

Elaborer une stratéegie commerciale omnicanale pour
un secteur geographique défini:
Assurer une veille commerciale pour analyser l'état
du marché
Organiser un plan d'actions commerciales
Mettre en ceuvre des actions de fidélisation
Réaliser le bilan de l'activité commerciale et rendre
compte
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Formation

Vise ajour le 16/09/2026
fde aupres du secrétariat

Prospecter et négocier une proposition commerciale :

e Concevoir une solution technique et commerciale
appropriée aux besoins détectés

¢ Neégocier une solution technique et commerciale

EQUIPE PEDAGOGIQUE

L'equipe §t§4r|‘a.Up Formation s'engage a
mettre a votre disposition des
formateurs.trices ayant des compétences
reconnues dans leurs domaines
d'interventions.

0 mathilde@formation-suf.com 0685 68 92 35 | fr.formation-suf.com
Avec SUF : Avancer ensemble, reussir ensemble ! Cf XO)in]
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